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eVALO im ersten Kundenkontakt erfolgreich einsetzen

Fallbeispiel live, eVALO Direct im Einsatz 

Vorteile einer Fachpartnerschaft mit eVALO

Fragerunde

Themen

eVALO in der Kundenberatung



3 Webinar

Betrieb einer öffentlichen und gratis für die Bevölkerung 
zugänglichen Plattform www.evalo.ch

eVALOConsult      zur Stärkung der Fachpartner-Beratungsleistung

eVALODirect  zur Einbindung auf die eigene Fachpartner-
Homepage (Kostenrechner & 
Kontaktdatengenerierung)

3

2

1

Verein eVALO
(nicht gewinnorientiert)

eVALO in der Kundenberatung

eVALO Leadingpartner



4 Webinar

 Eigene Preise, eigenes Logo

 Interessante Kontakte generieren

 Uninteressante Kontakte abwehren

 Einbezug anderer Gewerke 

 Sensibilisierung des Kunden auf Energie

eVALO in der Kundenberatung



DirectConsult



eVALODirect    auf Ihrer Homepage

Fenstertypen Beratung Filialen Über uns Downloads

Fensterersatz 
Schnellrechner

hier klicken



7 Webinar

Demo im System

eVALO in der Kundenberatung



8 Webinar

Fragen

eVALO in der Kundenberatung



Das Analysetool – Schritt 1eVALO Consult

Aufnahme des IST-

Zustands des Gebäudes in 

geführten 5 Schritten  

Fehlende Daten werden 

hedonisch berechnet



Das Analysetool – Schritt 2

Anhand IST-Zustands wird ein 

optimaler Sanierungsvor-

schlag angezeigt  Eigene 

Simulation jederzeit möglich

eVALO Consult



Das Analysetool – Schritt 3

Übersicht zeigt den Effekt 

der gewählten Sanierung 

auf Investitionsbedarf und 

Energiebedarf sowie CO2-

Emission  

eVALO Consult



Das Analysetool – Schritt 4eVALO Consult
Übersicht der Finanzen 

zeigt den für die gewählten 

Investitonen notwendigen 

Mittel auf und es ist möglich 

die Investitionen selbst auf 

einem Zeitstrahl zu staffeln.



Das Analysetool – Schritt 5

 Speichern mehrerer 

Projekte

 Ausdruck eines PDF-

Berichts

 Weitergabe Code für 

einen Fachplaner

eVALO Consult



Das Analysetool – ProjektverwaltungeVALO Consult



15 Webinar

 Was sind meine Vorteile?

 Professioneller Kosten-Rechner auf dem Netz mit eigenen Preisen.

 Steuerung von Anfragen über den Preis.

 Einfache erste Kostenschätzung ohne dass bereits konkretes Offertwesen nötig ist.

 Was kostet es?

 Ein Kleinbetrieb mit weniger als 10 MA ist mit CHF 750.– jährlich dabei.

Zusammenfassung

Fachpartner werden



Einfaches und transparentes Preismodell für Fachpartner



17 Webinar

  +                   freuen sich, heute die gegenseitige 

Kooperationspartnerschaft bekanntzugeben. 

 Bitte wenden Sie sich bei Interesse direkt an Markus Hobi vom Fensterverband.

Herzlichen Dank für Ihre Aufmerksamkeit! 



18 Webinar

Backup

eVALO.ch



19 Webinar

• Handwerksbetrieb wird bei eVALO Fachpartner

• Vorarbeiten:

• Beitritt zum Verein eVALO erklären und das Produkt auswählen

• Preise in eVALO-Administration pflegen

• Logo und Texte einpflegen

• Betreuer von eVALO für den Handwerksbetrieb bestimmen

• Rechner in die eigene Homepage einbinden

Fallbeispiel (1/3): 

eVALO in der Kundenberatung



20 Webinar

• Case «Kunde bedient eVALO Direct Fenster-App auf Handwerkerseite und möchte eine Offerte»

1. Der Kunde, Herr Leu, gibt seine Adresse im eVALO Direct und seine Kontaktdaten an. Er 

erfährt,

 dass die Fenstersanierung ca. CHF 35´000 kosten wird - die Preise hat der Fachpartner 

im Tool selbst hinterlegt.

 dass er zwischen verschiedenen Fenster-Typen wählen kann.

Fallbeispiel (2/3): 

eVALO in der Kundenberatung



21 Webinar

• Case «Kunde bedient eVALO Direct Fenster-App auf Handwerkerseite und möchte eine Offerte»

1. Der Handwerker Herr Tobler wird über die Kontaktaufnahme von Hr. Leu per Mail informiert.

2. Herr Tobler schaut sich das Objekt und die Umgebung um das Haus in der App an und 

plausibilisiert den Preis aus dem Quickcheck.

3. Herr Tobler entscheidet, dass das Projekt für ihn interessant ist.

 Er ruft Herrn Leu an und klärt weitere Details sowie weist auf allfällige weitere Sanierungs-

Themen hin (Dämmung, Heizung, PV etc.)

 Er markiert im Adminpanel den Lead als bearbeitet.

4. Herr Tobler spielt in eVALO Consult eine 360° Sanierung durch und gibt den PDF-Bericht 

zusammen mit der eigenen Offerte an Herrn Leu weiter.

Fallbeispiel (3/3): 

eVALO in der Kundenberatung



22 Webinar

Fragen - Wie binde ich eVALO Direct   auf meine Firmenhomepage ein?

eVALO in der Kundenberatung



23 Webinar

Fragen - Wie funktioniert das Adminpanel?  - Beispiel Firmenpreise

eVALO in der Kundenberatung



24 Webinar

Frage: Wie funktioniert das Adminpanel? - Beispiel Besucher (Leads)

eVALO in der Kundenberatung



25 Webinar

Backup für Demo

eVALO.ch



26 Webinar

Direct



27 Webinar

Direct



28 Webinar



29 Webinar

Rückmeldung an Kunde Rückmeldung an Firma



Benutzer



Projekte



Preise



Apps



Leads
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